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További részletekért, kérjük, olvasd el a 2025-ös Provo We Go Home Sikerutazás Európára és Afrikára vonatkozó feltételeit a nuskin.com oldalon.
2022-ben az EMEA területén az átlagos Brand Affiliate-ek közel 0,23%-a kvalifikált ösztönző utazásra.
A Nu Skin európai és dél-afrikai köztársaságbeli piacain bejegyzett védjegyek a www.nuskin.com webhely szójegyzékében találhatók.

http://www.nuskin.com/


2025-ben a gyönyörű hegyi város,

 Provo felé vesszük az irányt – 

itt található a Nu Skin 

hivatalos székhelye.

…ahol a Te történeted is elkezdődik



Miért érdemes 

kvalifikálni?



EZ A TÖKÉLETES 
ALKALOM ARRA, 

HOGY…

meglátogasd a 

székhelyünket



MÉG JOBBAN 
MEGISMERD A 

VÁLLALATUNKAT

MEGNÉZD A 
LABORUNKAT

MEGISMERKEDJ ÚJ 
EMBEREKKEL



…mindezt ráadásul a 
saját történetünk 

helyszínén



Ünnepelj!

CSAK ÚGY 
VÉGEZHETSZ IGAZÁN 

JÓ MUNKÁT, HA 
SZERETED, AMIT 

CSINÁLSZ



Hogyan kvalifikálj?*

A Sikerutazásra való kvalifikáció minden olyan Brand 
Affiliate számára nyitva áll, aki:

1. CSOPORT
 2023. augusztus 1-jét megelőzően még sosem érte el a 

Lapis Partner címet, 

VAGY

2. CSOPORT
először 2019. január 1. és 2023. július 1. között érte el a 
Lapis Partner címet, korábban sosem kvalifikálta magát 
Welcome to Utah/We Go Home Sikerutazásra, és 2024. 
február 1-i címe szerinti kifizetése nem magasabb, mint 

Lapis Partner.

KVALIFIKÁCIÓS PERIÓDUS:
2024. JÚLIUS 1. – DECEMBER 31.

* További részletekért, kérjük, olvasd el a 2025-ös Provo We Go Home Sikerutazás Európára és Afrikára 
vonatkozó feltételeit a nuskin.com oldalon.



Érd el az 

új Lapis Partner címet

✓ Válj legalább Lapis Partnerré („Elérni kívánt cím”) első 

alkalommal 2023. augusztus 01. és 2024. szeptember 1. között; 

✓ A Sikerutazás kvalifikációs periódusa alatt kapj kifizetést az 

Elérni kívánt címnek megfelelően (Lapis Partner vagy magasabb 

cím) legalább 4 naptári hónapon át, beleértve 2024 

decemberét (kötelező hónap) is; és

✓ Ugyanabban a 4 hónapban, beleértve 2024 decemberét 

(kötelező hónap):

o teljesíts legalább 8 Building Blockot minden egyes naptári 

hónapban; és

o gondoskodj arról, hogy rendelkezz legalább kettő (2) 

kvalifikált G1 Brand Representative-val.* 

A KVALIFIKÁCIÓ RÉSZLETEI**

1. CSOPORT
ÚJ LAPIS 

PARTNER

* Kvalifikált G1 Brand Representative-nak számít, aki (1) G1 Brand Representative-ként teljesíti a Brand Representative szinten tartási követelményeket (beleértve a Flex Blockokat használó Brand Representative-
okat) vagy (2) felfüggesztett G1 Brand Representative (olyan Brand Representative, akinek a naptári hónap során nem sikerült eleget tennie a Brand Representative szinten tartási követelményeknek), aki 
rendelkezik a Brand Representative szinten tartási követelményeknek eleget tévő Brand Representative-okkal a G1-G6 szervezetében, beleértve egy Flex Blockokat használó Brand Representative-ot is.
** További részletekért, kérjük, olvasd el a 2025-ös Provo We Go Home Sikerutazás Európára és Afrikára vonatkozó feltételeit a nuskin.com oldalon.



Július Augusztus Szeptember NovemberOktóber

SIKERUTAZÁS!

December

1. CSOPORT: ÚJ LAPIS PARTNER

* Kizárólag példaként szolgál. 

KVALIFIKÁCIÓS PERIÓDUS

TARTSD MEG ÚJ LAPIS PARTNER CÍMEDET, RENDELKEZZ LEGALÁBB 8 BUILDING BLOCKKAL ÉS 2 KVALIFIKÁLT G1 BRAND REPRESENTATIVE-VAL 
BÁRMELY 4 KVALIFIKÁLT HÓNAPBAN A KVALIFIKÁCIÓS PERIÓDUS SORÁN, BELEÉRTVE 2024 DECEMBERÉT.



Szerezd vissza/tartsd meg 

Lapis Partner címedet
✓ A Sikerutazás kvalifikációs periódusa alatt szerezd vissza vagy tartsd meg 

legalább a Lapis Partner szintű címet („Elérni kívánt cím”); és

✓ A Sikerutazás kvalifikációs periódusa alatt kapj kifizetést az Elérni kívánt 

címnek megfelelően (Lapis Partner vagy magasabb cím) legalább 4 naptári 

hónapon át, beleértve 2024 decemberét (kötelező hónap) is; és

✓ Ugyanabban a 4 hónapban, beleértve 2024 decemberét (kötelező hónap):

o teljesíts legalább 8 Building Blockot minden egyes naptári 

hónapban; 

o érj el összesen legalább 50 000 organizációs értékesítési 

forgalmat*; és

o gondoskodj arról, hogy rendelkezz legalább három (3) kvalifikált G1 

Brand Representative-val**.

A KVALIFIKÁCIÓ 
RÉSZLETEI***

2. CSOPORT
KORÁBBI LAPIS 

PARTNER

* Az Organizációs értékesítési forgalom (OSV) a Fogyasztói csoportod értékesítési forgalmának, valamint a G1-G6 szinteden található Brand Representative-ok Fogyasztói csoportjai, a Business Builder Azonosító G6 szinteden található Brand 
Representative-ok Fogyasztói csoportjai, valamint a Team Elite Business Builder Azonosító G6 szinteden található Brand Representative-ok Fogyasztói csoportjai havi értékesítési forgalmának összege.
** Kvalifikált G1 Brand Representative-nak számít, aki (1) G1 Brand Representative-ként teljesíti a Brand Representative szinten tartási követelményeket (beleértve a Flex Blockokat használó Brand Representative-okat) vagy (2) felfüggesztett 
G1 Brand Representative (olyan Brand Representative, akinek a naptári hónap során nem sikerült eleget tennie a Brand Representative szinten tartási követelményeknek), aki rendelkezik a Brand Representative szinten tartási 
követelményeknek eleget tévő Brand Representative-okkal a G1-G6 szervezetében, beleértve egy Flex Blockokat használó Brand Representative-ot is.
*** További részletekért, kérjük, olvasd el a 2025-ös Provo We Go Home Sikerutazás Európára és Afrikára vonatkozó feltételeit a nuskin.com oldalon.



SIKERUTAZÁS!

2. CSOPORT: KORÁBBI LAPIS PARTNER

Július Augusztus Szeptember NovemberOktóber December

* Kizárólag példaként szolgál. 

KVALIFIKÁCIÓS PERIÓDUS

SZEREZD VISSZA/TARTSD MEG LAPIS PARTNER CÍMEDET, RENDELKEZZ LEGALÁBB 8 BUILDING BLOCKKAL ÉS 3 KVALIFIKÁLT G1 BRAND 
REPRESENTATIVE-VAL, ÉS ÉRJ EL 50 000 OSV-T BÁRMELY 4 KVALIFIKÁLT HÓNAPBAN A KVALIFIKÁCIÓS PERIÓDUS SORÁN, BELEÉRTVE 

2024 DECEMBERÉT.



Köszönjük a figyelmedet!
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